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TRANSICION ENERGETICA| CONTEXTO

LA ACUMULACION COMO ELEVENTO CLAVE

Curva de Precio Mercado Diario - 2024 VS Generacion FV EI alchenqmiento es Ia Viq
para maximizar el ahorro
energético.

Actualmente, la generacion de energia en horas solares esta
provocando una caida en el precio de electricidad, sin embargo, cuando
la generacion renovable disminuye, generalmente al caer la tarde, se
requiere una mayor generacion proveniente de fuentes no renovables

incrementando el precio de la energia final.

En el mes de abril, el precio del mercado en hora solar ha sido de

4€/MWh. Con un coste de generacion MWh solar promedio de
20€/MWHh, no tiene sentido autoconsumir energia en estas horas sino
almacenarla y descargarla en momentos de alta demanda con precios

mas altos.
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ALMACENAMIENTO | UNA NUEVA FORMA DE GESTIONAR LA ENERGIA

e I NUEVO ESQUEMA ENERGETICO

B % El flujo normal de una instalacion fotovoltaica es generar energia eléctrica que

I directamente debe consumirse y, en el caso de no poder hacerlo, generar excedentes

que pueden compensarse o venderse a un precio volatil y muy inferior al que

obtenemos de la Red Eléctrica.
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Con un sistema de almacenamiento podemos consumir la energia de forma inteligente,

controlando los costes en todo momento y de esta forma, optimizando en su conjunto

S : la solucion energética propuesta.

— — — =% Energia generada por FV

—  —» Energia entregada por el sistema de almacenamiento mGXi mizq I' el a hO I'I'O ene I'g étiCO

------------ » Energia obtenia de la Red Eléctrica
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ALMACENAMIENTO |
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OPTIMIZACION AUTOCONSUMO SOLAR (ARBITRAJ

Debido a la alta generacion de energia solar,
viento y centrales hidraulicas en las horas
centrales del dia, los precios de energia son
cercanos a 0. Una de las principales estrategias
con este escenario consistira en cargar la
bateria con energia generada por la instalacion
de autoconsumo y descargarla en las horas

finales del dia donde el precio de la energia es

\ mas alto y podemos lograr un mayor ahorro. J
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BENEFICIOS DE USO EN TERMINO DE ENERGIA

-

ARBITRAJE CON ENERGIA DE RED
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Otra de las estrategias para reducir el término
de energia de la factura eléctrica sera cargar las
baterias durante horas nocturnas desde la red
con precios bajos para poder descargarla en las
horas iniciales de actividad de la industria
donde tenemos precios mas altos de red y sin

posibilidad todavia de generar energia solar.
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ALMACENAMIENTO | BENEFICIOS DE USO EN TERMINO DE POTENCIA

\_

OPTIMIZACION POTENCIA CONTRATADA

Potencia actual

Potencia optimizada

Si asemejamos el concepto “término de
potencia” a una red de aguas, la potencia
contratada seria lo equivalente al diametro que
tendria que tener una tuberia para que el agua
que se necesita (energia) pueda consumirse.
Con baterias reducimos la energia demandada
de la red, pudiendo optimizar costes fijos de
potencia (reducimos el diametro de la tuberia

ya que pasara menos litros de agua).
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PEAK SHAVING (REDUCCION PICOS DE POTENCIA)

Maximo

Pmncl&l ahorro
Peok Shaving

Optimizodo

@® Corgos i ® corga de la red

En el mundo insdutrial, en ciertas horas del dia
de inicio de actividad y arranque de maquinaria,
es muy normal tener picos de demanda que
superan la potencia contratada y conllevan una
penalizacion por parte de la distribuidora. Al no
ser rentable aumentar el “"diametro de tuberia”
Unicamente para estos cortos periodos de
tiempo, podemos ayudar con baterias a reducir

estas penalizaciones generando ahorro.
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ALMACENAMIENTO
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POSICIONAMIENTO

Queremos posicionarnos dentro del mercado
como agentes experimentados en materia de
almacenamiento desde el dimensionamiento
hasta la gestion tecnoldgica e inteligente.

El cliente final no tiene gran experiencia/
conocimiento sobre el producto asi que la
estrategia sera empezar a educar el mercado
en los beneficios conceptuales del producto,
pasando por los ahorros generados y poniendo
en valor la garantia de ahorros a través del
nuestro exclusivo EMS que sera capaz de
comunicarse con cualquier fabricante del
mercado.

El pilar fundamental de este producto es la
gestion y operacion de la tecnologia asociada.
Cada vez mas los fabricantes estan yendo a
producto Plug and Play y la gran diferenciacion
estara en cdmo gestionar/operar las baterias
para garantizar ahorros y ser flexibles antes
los cambios de comportamiento del cliente
final.

DIMENSIONAMIENTO

El almacenamiento lleva gran complejidad para
su dimensionamiento ya que es muy complicado
estandarizar calculos y depende mucho de cada
cliente, estrategias que se quieran aplicary
compromido del usuario final. Necesidad de
conocimiento muy técnico y digitalizacién para
las Ofertas comerciales.

PRODUCTO

Necesidad de tener los mejores
proveedores/fabricamente de equipos de
almacenamiento con el mejor balance entre
precios, garantias y especificaciones técnicas.
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BATERIA DIFERENCIACION SOBRE COMPETIDORES

tendra su EMS propio
a través

del cIC
cual operar sus Fsmaiteg
instalaciones.

Actualmente, cada fabricante tiene su propio EMS pero cada uno con

esindn de i corge

. CApmcidn g o6l SisTema

diferentes consignas, la mayorias de ellas para comportamientos

estandar sin mucha posibilidad de gestion horaria que es lo que aporta

valor al cliente y con lo que se pretende maximizar los ahorros del

FoTOVOLTIGO cliente final.
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'5‘:22?2;!] [a“m] [H’E’é"ﬁn neeren n“g?é’m] [ISZT“&J [n“gﬁn CIC esta en fase de desarrollo para un piloto a través del cual

| | | | | | tendremos nuestro propio EMS y plataforma de gestion que permitira
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conectarse a cualquier EMS de cualquier fabricante con la intencion de

C)—D! EMSINGETEAM <«——>» EMSBEEPLANET <—» EMS GREENVOLT

Toroidal Consumos.

operar las baterias en tiempo real como valor diferencial frente a la

competencia y con una componente tecnoldgica y de IA muy grande.

INVERSOR
CARGADOR 1
(IMGETEAM)

INVERSOR
CARBADOR 2
(INGETEAM)
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ALMACENAMIENTO |
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Funcionamiento horario

O Excedente M Carga W

Consumo de energia

E Energla Red

! Energla Solar

75.119 kWh

BE.643 kWh

Descarga

Hora

B Autoconsumo [ Requeridad

DESGUACES OVIADO (CASO REAL)

Energia Solar

t Autoconsumo

Excedentes

55.643 kWh

29170 kWh

DESGUACES

OVIEDO

El motivo por el cual se le ofrecio a Desguaces Oviedo una solucion de
almacenamiento fue porque, al estar a final de linea, tenia micro cortes

en la Red que le afectaban al desarrollo de su actividad.

Bajo esta premisa, se le ofrecid una solucion que permitiera solucionar
este principal problema, pero, ademas, poder lograr una mayor

independencia energética.

Con ello, Desguaces Oviedo no tendra micro cortes y mejora su
autoconsumo un 23,22% afectando esto a una mayor independencia

energética, en concreto un 15% mas que sin almacenamiento.

Bateria Propuesta Cegasa eBick 10 (134kWh)
Coste de Almacenamiento

Ahorros generados (Estrategia Autoconsumo)

Ahorros generados (Optimizacién de potencia)
Payback
TIR

*Solo se ha considerado estrategia de optimizacion de potencia y optimizacién de autoconsumo. Con el EMS

de Greenvolt Next se podra operar para incorporar ahorros adicionales por arbitraje de Red.
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ALMACENAMIENTO | ESTRATEGIA COMERCIAL

REPOWERING STRATEGY

BESS para
clientes con FV

La primera estrategia consistird en localizar
clientes que ya tengan una instalacion FV en su
cubierta (clientes GNE u otros clientes) con el
objetivo de proponer almacenamiento para
optimizar sus instalaciones (actualmente en
modalidad sin excedentes) vy, si fuese posible,
ampliar su instalacion fotovoltaica para generar

mayor ahorro.




ALMACENAMIENTO | RENTABILIDAD Y EVOLUCION

Price Evolution - BESS LCI QVOIUCién del preCiO de

2500 2340 » °
baterias lleva tendencia a
2000 ° o
la baja con un 15% anual
1500 1344 °
de promedio.
1000 774
633 549
00 480 450 483 44y Desde el aflo 2023, la evolucion de la tecnologia y los precios de los
I I I I I I principales componentes que conforman las baterias han hecho que
0 los precios hayan caido un 80% en 10 afios.
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Payback and IRR Evolution Haciendo un analisis sobre un proyecto tipo de 400kWp de instalacion
60,00 10,00% fotovoltaica y un almacenamiento de 800kWh, se puede observar que
8,00% en 2013 obtendriamos un payback de unos 50 afios con una
50,00
' 6,00% . o
. ooo/o rentabilidad del -8% y actualmente, sin ningun tipo de ayuda, estamos
40,00 e : - - "
2,00% en retornos de la inversion de 10-12 aflos con rentabilidades del 7-8%.
30,00 0,00%
_zlm% . . Ty Ve
20,00 _4,00% Debido a la situacion actual del mercado, se espera que la tecnologia
10,00 — -6,00% siga avanzando y los costes sigan reduciéndose siendo todavia mas
-8,00% . . :
0,00 10,00% rentables la integracion de estos equipos como complemento a las
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 instalaciones solares de autoconsumo.
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ALMACENAMIENTO | SUBVENCIONES ACTUALES

Ambiza Beneficlarios Mombre CCAA Fliricie Fifin Presupuesia

I : RN R El mercado
actualmente no
dispone de excesivas
ayudas pero la

Fomento autoconsurmo con fuentas de energia renovable y en sficencia energetica en alumbrado 1502024 SI07rE024 10.000.000 £ . t t ® I
ome| Urismo enogas amico Galic 200077202 19/06/2024 n ° I I

negocio.

3 energétcs y economis croular de esmbledmientos turistoos

vo, renovables térmicas y mowlidad cero emisiones

Ayudas 3 empresas curisticas para la finoncasoon de proyecos de eficenon cnergcom en aloameentos

Proyecmos de energin solar fatovoftaion Golicia 24124 salicia 2002 19042024

Contamos con la ayuda de un proveedor (Eprogram) el cual proporciona en tiempo real todas las actualizaciones de
programas de subvencién para el producto de almacenamiento. En todo momento estaremos actualizados con el objetivo
de realizar campaiias locales que nos permitan mejorar las rentabilidades actuales del producto y con ello, empujar la venta
final.
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