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Grandes Consumidores
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Control y conocimiento exacto
de gasto eléctrico y deteccion
de oportunidades de ahorro.

Del lado del Cliente.
Siempre del lado del Cliente. Los clientes son la
garantia de nuestro esfuerzoy calidad de servicio

A la vanguardia de la tecnologia.
Nuestro reto y objetivo ese estar siempre “un paso por delante del
resto”. Innovar, explorar nuevas féormulas para anticiparnos al mercado,

es nuestro valor como compaifiia.

CONTROL DE PRESUPUESTO
Nuestro profundo conocimiento de los mercados energéticos nos permite
tomar las decisiones correctas para controlar el presupuesto energético de

nuestros clientes

Libertad.
No estamos vinculados a ninguna compafiia. Trabajamos con total
transparencia e independencia para asesorar a nuestros clientes sobre

las mejores soluciones en compra de energia.

Consultoria Global e Internacional.

Nuestra presencia en los mercados del sur de Europa, asi como la cartera
gestionada de mas de 6,5 TW, nos da un alcance y capacidad de negociacion
de manera directa con las eléctricas claramente diferencial.
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Negociacién del bloque completo de energia para
todoslos suministros de la Compafiia.

| 3 Ajustes continuos en los parametros de contratacion,
| | : organizacion, estrategias, cierres, visibilidad de los
w it mercados.
/S 1]
RETAIL

Gestion decompra en mercados OMIE, OMIPy OTC

Energy Management, Eficiencia energética,
Soluciones, Solar, Led, |oT...



SOLUCIONES
COMPRA DIRECTA A MERCADO MAYORISTA
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Sinsobrecostes porfaltade liquidezde mercado, posibilidad de cerrar
todolovisible en pantalla OMIP (hasta 6 afios “PPA”).

Sinsobrecostes porgestion decierrea OTCu OMIP (gestidn, broker...).

Garantia de origen 100% Renovable

Posibilidad de cierres en porcentajes de carga (25%, 50% o carga entera)

Posibilidad de eliminar un cierre realizado con anterioridad “Declick”

Sin firmaradendas, cartas ni nuevos contratos.
-Unicamente confirmacidn por email certificado.

Sin sobrecostes pordesvios de programacion del cliente.

Pagofacturaa 30 dias de emisidn, sin coste financiero.
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Energy Management as a Service

&

Andlisis AJU?teStde Visibilidad Optimizacion Consultoria Conttro(IjeT
de Precios para(rjn . el el de los de ahorro rfamto IO ©a
c energeético activos energético instalacion.

contratacion Smart-Assets



CONTROLTOTAL DELSUMINISTRO
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Resumen de 13 facturz
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Panel de Control

16.5Mwh

a Gestionar a Automatizar
a Controlar a Monitorizar
u Auditar a Medir

Contador - 1 =< N/

Contador - 2
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Permite informar de manera personalizada sobre cada
punto de suministro. Esto esta pensada para responder a
las necesidades de los diferentes niveles jerarquicos en la
estructura de compras (Direccidon, Management,
Responsables técnicos).

El servicio de la Plataforma Web, permite a los
responsables de compra disponer de la informacién sobre
los puntos de suministro bien organizada y actualizada en
todo momento.



Cuadro
de mando

Perfecto conocimiento en tiempo
real de la potencia demandada

Nos indicard la potencia instantdnea registraday cémo afecta
a la generacién de los maximetros.

Podremos saber en que instantes se registran las maximas
potencias y cémo reducirlas.

Podremos limitar los arranques de maquinas y evitar
penalizaciones por potencia.

Perfecto conocimiento del consumo
Necesario para validar las facturas eléctricas.

Fundamental para detectar ineficiencias y evitar
penalizaciones.

Perfecto, para determinar como variar el perfil de consumo vy
reducir el coste energético.
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Detecta
CONSUMOS excesivos.

Detecta robos de
cable.

Evita penalizaciones
y elimina sobrecostes.

Detecta fallos en la bateriade
condensadores.

Optimiza la potencia contratada
y ahorra en tu factura.

Detecta anomalias y
evita averias.
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iAdios! a las estimadas. Recibe las
facturas por mes natural.

Consume en las horas mas
baratas de OMIE.

iAdios a los perfilados! Recibela
factura con los consumos
horarios.

Programa informes diarios,
semanalesy mensuales de
analisis de consumo.

Detecta consumos
fuera del horario de apertura.

Detecta sobretensiones.




La energia, un gasto sobre el que
cada vez debemos tener mds control

LA FACTURA ENERGETICA SE HA
CONVERTIDO en los ultimos
afios en un coste cada vez
mds importante en las cuen-
tas de nuestros estableci-
mientos. Tenemos una de
las energias mas caras del
continente europeo y eso,
en el dia a dia de nuestros
locales y en la cuenta de ex-
plotacién anual, se nota cada
vez mds. Desde Hosteleria
Gipuzkoa llevamos ya una

década, -desde que en Julio
de 2009 se liberalizase el
mercado energético del Es-
tado-, planteando férmulas de
asesoria, auditoria y ahorro
energético de muy diversa
indole. En los Ultimos afios
mas de sesenta asociados
han decidido participar en el
sistema de compra agrupada
de energia que, en unién con
una docena de agrupaciones
empresariales del norte del

Estado, desarrollamos des-
de la asociacién. Asimismo,
cerca de 300 socios en los
ultimos 5 afios han analiza-
do sus costes energéticos
a través de los distintos
asesores que, en esta ma-
teria, han colaborado con
la asociacion.

Damos un paso mas en
esta tarea de mejorar nues-
tros costes energéticos y
facilitar mas informacién al

asociado para que pueda ele-
gir su opcién energética con
mas criterio. En este repor-
taje presentamos la opinién
sobre la situacién de la hos-
teleria guipuzcoana ante la
energia de tres consultorias
energéticas que a nuestro
entender, merecen nuestra
confianza como asociacién
que aporta experiencia, co-
nocimiento y capacidad de
gestién.

1. En los dltimos 5 afios el sector energético ha sufrido grandes cambios. ¢Como estdn afectando los mismos al sector hostelero de

Gipuzkoa?

2. ¢Cudles son los principales errores que cometen los hosteleros guipuzcoanos a la hora de “comprar o gestionar” su energia?

3. ¢Qué ofrece ENERTY que le permite diferenciarse del resto de “agentes energéticos" existentes?

4. (Existen mejoras evidentes que se pueden conseguir sin demasiados esfuerzos en el sector?
5. ¢Qué objetivos se fija en su colaboracion con Hosteleria Gipuzkoa?

JUANMA GOMEZ, ENERTY Empresa de Servicios Energéticos

1. Venimos de afios convulsos
en los que hemos afrontado
problemas como subidas en
la demanda energética desde
Francia por los problemas en
sus centrales nucleares, con-
diciones atmosféricas poco
propicias, la subida del barril
de petréleo o el pago de las
penalizaciones por la emision
de CO2 que ha comenzado re-
cientemente. Como noticias po-
sitivas, la reciente entrada de
empresas fuertes en el sector
energético, como las petroleras,
pueden aportar aire frescoa un
mercado que depende demasia-
do de las cuatro grandes, que
son distribuidoras y comercia-
lizadoras.
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2. El principal error que
cometen los hosteleros es
apostar por comerciales po-
bremente formados y con
conocimientos limitados so-
bre el sector energético. Por
ello, asocian que la mejora
en su ahorro energético esta
en los descuentos ofertados
cuando realmente, haciendo
un analisis profesional se pue-
den detectar varios puntos
de ahorro en su suministro
energético.

3. Llevamos en el mercado
energético desde el 2008. A
lo largo de todos estos afios
hemos ido adquiriendo una
importante experiencia que

nos permite afrontar con
confianza las necesidades
de nuestros clientes. Somos
una empresa multicartera.
Disponemos de un abanico
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U
HOSTELERIA-OSTALARITZA

de productos en eficiencia
energética y comercializado-
ras que nos permiten adaptar
nuestra oferta a las necesida-
des de laempresa. Alolargo



Ungran conocimiento del mercado
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energético hace fuerte a Enerty

“energética-Enerty Asesores Ener—

XabierIsasa
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amino de los quince |

| ifﬂs desde su naci-
iento, que cumplira
JJ en 2024, la asesoria

déticos vive su mejor momento.
Su gran conocimiento del merca-
do enargético, las estrategias de
compra y el analisis de los cam-

bios normativos les ha llevado,
en estos tres afos de enorme vo- |

latilidad en los precios de la
energia, a aumentar su cartera de
clientas y a crecer a un ritmo del

15% anual, porcentaje que en .

2023 ya ha rebasado y pretende,
cuando menos, mantener sino
incrementar, en los proximos
anes.— — —

| Sintema inequivece-del-creei-
niiento de-estafirma de 15emplea—

Juan Maria Gomez, a la derecha

' 1afirmahadesarrollado . —

dos que opera fundamentalmente | (01 {874 Nard |d EMpIesa,

en-Gipuzkeoa, donde aspira-a con-

yertirse-en-la consultera lider-—si

renunciar a expandirse en el Esta-

| do donde tambien trabaja, es la ra-

ciente adquisicion de unas nuevas

- instalaciones de 80 m*, divididas
| en dos plantas, en Oiartzun en las
; que ha invertido 60.000 euros.

Tras iniciar su actividad en el edi-

| ficio Democenter de Fomento S5y

contiruar en el barrio de Gros, en
septiembre se mudo a su nueva

' ubicacién empresarial.
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| géticay realiza proyectos de auto-

dehiclo al momento que viven
las renovahles actualmente

Enerty cuenta con un departa-
mento propio de eficiencia ener-

consumo, aerotermiay geotermia,

|| todo elle con contadores de tele-
| medida. Sus servicios estan enfo-

cados a empresas industriales de

e N " — -
. junto asu
de trabajo en la consultora energetica Enerty.
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_—[ Tecientermente umproyecto de |
'{ PPA, unmercado que se abre
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= Enerty

entre diez y 100 empleados de sec-
tores como el caucho, metal, ma-

| Esta consultoria para empresas en materia de compra energética, que acaba de estrenar oficinas en
| Oiartzun, crece al ritmo de un 15% anual gracias a su adaptabilidad a una normativa muy cambiante

’ I
| Sus servicios estan enfocalos |
| aempresasincustriales |
| perotambigntrabajacon

| asociaciones e hosteleria
Y hoteles y cooperativas

— — —
nido mas de veinte cambios nor-

| mativos y solo una gestora experta
| como la nuestra sabria analizar es-
~ta tesitura”. 1

Enla pandemia; sinir mas lejos;

el director de Enerty asegura que

| consiguio ahorrar miles de euros a
| sus clientes gracias a su czpacidad

para “adaptarnos a la normativa

— — — — — — . excepcional de subidas y bajadas

en la potencia contratada”. Re-
cientemente, asimismo, Enerty ha

—dera, mecanizados, congelades, I 1levado-a cabo un proyecto-de au-—

[-ete.. En cralquiercase, laindus -—“—mcﬂnmma-fntﬁvcltait:ﬁ en-la mo-—

triano es el unico ambito en el que
trabaja y, sin ir mas lejos, las aso-

| ciaciones de hosteleros de Gipuz-

l

- koa, Arabay La Rioja, asociaciones

de hoteles, muchas empresas de
Konfekoop, la Denominacion de

| Asociacion de sidra natural de Gi-
. puzkoa, entre otros, forman parte

de los diferentes colectivos con los
que Enerty ha trabajado. Al fin y al

; cabo, como explica Juan Maria Go-

mez, director de la empresa “solo
en los dos iltimos anos hemos te-

dalidad de PFA, un mercado que se

|-abrecon fuerz a-parala empresa de-

1

ido al-gran memente-que viven—

|- lasrenowvables.
|

— De lamano delospartners

| mas potentes del sector y dotin-
. Origen Getariako Txakolina o la I

dose de un conocimiento cada
| vez mayor del mismo v de las

| mejores herramientas, Enerty se

marca como objetivo seguir des-
| pejando dudas a sus clientes den-

| tro de un mercado energético
| respecto al que el desconoci-

miento que existe es enome.

|
|




